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Mercuri International s podjetjem 
Kuehne+Nagel sodeluje že več kot pet 
let – v Kanadi in ZDA, tako na področju 
splošnega prodajnega procesa kot pri 
razvoju strateških strank. 
Kuehne+Nagel je eden vodilnih 
globalnih ponudnikov celovito 
integriranih rešitev za dobavne verige.

Izzivi so bili na naslednjih področjih:

• vodenje prodaje

• načrtovanje prodajne učinkovitosti

• svetovalni pristop

• pogajalske veščine

• predstavitvene veščine

• prodajni coaching

• storitve za stranke

Izziv
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Mercuri International je razvil in 
prilagodil razvojne module v skladu z 
obstoječimi globalnimi usmeritvami, 
poslanstvom in vizijo podjetja. Te 
usmeritve je pretvoril v praktična 
orodja in jasne akcijske načrte za 
doseganje opredeljenih ciljev. Razvojni 
moduli se uporabljajo tudi v drugih 
delih organizacije po svetu.

Rešitev

• Mercuri je prispeval k poenotenju 
prodajnih orodij in terminologije v 
podjetju Kuehne+Nagel, kar 
ekipam omogoča usklajeno in 
pozitivno delovanje v isti smeri.

• Kuehne+Nagel je zaznal konkretne 
uspehe in neposredno povezavo 
med sodelovanjem ter 
povečanjem obsega novega 
poslovanja.

• Nacionalni vodje prodaje so pri 
uporabi struktur MI dosegli zelo 
dobre rezultate.

Rezultat

“V zadnjih letih sem z družbo Mercuri 
International sodeloval tako na 
mednarodni ravni kot neposredno v 
Kanadi in Združenih državah. 
Partnerstvo nadaljujemo, ker prinaša 
konkretne in pozitivne rezultate.”

Podpredsednik družbe Kuehne+Nagel
- Joerg Hennecke



Razvijajte svoje ljudi,
Razvijajte svoj posel 


