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PREGLED PROGRAMA

ZAKAJ POSLOVNA SIMULACIJA PERFORMER?

Letalske druzbe se Ze dolgo zavedajo, da so simulatorji letenja najpomembnejsi del urjenja pilotov. Povsem
samoumevno je, da ne bodo dopustile, da bi se piloti urili in preizkusali na pravih letalih polnih potnikov, saj je njihov
cilj, dajih varno pripeljejo na razlicne destinacije.

Zakaj bi bilo v poslovanju podjetij kaj drugace? Tudi podjetja imamo obvezo dosegati svoje cilje, pa vendar navadno
tvegamo in pricakujemo od svojih zaposlenih, da nova znanja in tehnike takoj preizkusijo na realnih strankah.

Alisi lahko privoscite napake “v zivo™?

KOMU JE PROGRAM NAMENJEN OBLIKA IZVEDBE
Vsem direktorjem in vodjem prodajnih ekip Hibridni program: digitalno ucenje v kombinaciji z
oz.vsem tistim, ki so odgovorni za delavniskim delom ob uporabi poslovne simulacije.

doseganje prodajnih rezultatov v podjetju
in vodijo prodajne ekipe. Treningi “v zivo”, racunalniSka poslovna simulacija,

interaktivne vsebine, vaje, vprasalniki, dokumenti, ki jih lahko
TRAJANJE prenesete, in odprti forumi za povezovanje ter izmenjavo
3 ure digitalnega ucenja informacij. Vse ucne vsebine so prilagojene za uporabo na
2 dni delavniskega treninga “v zivo” prenosnikih, tablicnih racunalnikih in pametnih telefonih.
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PREGLED VSEBINE

ZACETNE NALOGE

* Management prodajnih aktivnosti - Samoanaliza * Koncept R.AK.
* Uvodnion-line vprasalnik "Management » Kako izboljsati prodajno platformo
prodajne ekipe"

POSLOVNA SIMULACIJA PERFORMER

\ * Analizain razumevanje verige vzrok-posledica * Analiza dobljenih rezultatov in predhodnih odlocitev
* Oblikovanje potrebnih ukrepov za izboljSanje * Priporocilain ponovna izvedba simulacije
rezultata kratkoro€no in srednjero¢no * Veriga vzrok-posledica v lastnem podjetju

* lzvedba racunalniske simulacije

ZAKLJUCNE NALOGE

Analiza prodajne uspesnosti

Upravljanje spleta strank
Nacrtovanje prodajnih aktivnosti
Management prodajnih aktivnosti - Samoanaliza
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MERCURI

international

UCNA POT

@ ®

SAMOOCENA KVIZ E-MODUL KLJUCNA oy KLJUCNA

SPOROCILA SPOROCILA

DOBRODOSLI ZACETNE NALOGE

TRENINSKO
SRECANJE

POSLOVNA SIMULACIJA -
DELAVNISKO DELO

KLJUENA KLJUENA KLJUENA
SPOROCILA  E-MODUL SPOROCILA | E-MODUL SPOROCILA

E-MODUL

SAMOOCENA

ZAKLJUCNE NALOGE CERTIFIKACIJA
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RACUNALNISKA POSLOVNA SIMULACIJA

Ce se pogosto znajdete pred naslednjimi izzivi:
* prodajniki pogosto prodajo premalo in ker lovite rezultat,
namesto prodajnikov prodajate vi sami,

 vasi prodajniki dosegajo prevec razlicne individualne rezultate,
vi pa imate zato tezave z uresniCevanjem napovedanih
rezultatoy,

* prepozno ugotovite, da ekipa ne dela dobro, vCasih je lahko ze
prepozno,

* zavedate se, da bi morali razviti dober in zanesljiv sistem
“opozorilnih luck” za usmerjanje dela ekipe,

potem je smiselno, da razmislite, kaksna je veriga vzrokov in posledic v vasi prodajni ekipi - zato, da boste sprejemali
boljse prodajno managerske odlocitve.

Poslovna simulacija “Performer” je zasnovana prav za namen urjenja boljSega in pravoCasnega prodajnega
odlocCanja in ukrepanja. Z njeno pomocjo poustvarimo vso kompleksnost realnega prodajnega okolja in posledice
nasih danasnjih prodajnih odlocCitev, ki so pogosto vidne Sele v letu ali dveh.
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RAZVIJAJTE SVOJE LJUDI,
RAZVIJAJTE SVOJ POSEL




