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Startup poslovni bootcamp

Startup podjetja imate odli¢ne produkte in dobro tehni¢no znanje. In seveda vsi Zelite pisati uspesne
zgodbe kot Celtra, Outfit7 ali Instrumentation Technologies ... In kaj imajo nekoc start-upi, danes pa
uspesna in prodorna podjetja, skupnega? V bistvu le eno tocko: iz svojih razli¢nih dejavnosti so na
trgu uspeli ustvariti visoke prihodke in dobicke, ki jim omogocajo nadaljnjo rast in razvoj.

Pa vendar velika vecina startup-ov propade Se preden do¢aka svoj prvi rojstni dan, ker pri svojem
delovanju »pozabijo« upoStevati, da prihodki in dobicek ne izvirajo iz njihovih odli¢nih produktov
ali storitev, temvec od kupcev, ki te produkte ali storitve kupujejo. Delo na trgu s kupci je klju¢nega
pomena za poslovni uspeh. In, e ne zagotovijo uspeSnega poslovanja, niso zanimiva za vlagatelje.
In krog je zakljucen.

Ne dovolite, da vam tako kot 90% startup-ov ne uspe z va3o idejo ali produktom!

Podpora pri vaSem razvoju na podrocju vescin potrebnih za uspedno delo na trgu je hitra, sodobna in

prikrojena vasim potrebam. Dovolite, da najboljSi nudijo podporo najboljSim.
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Startup poslovnibootcamp

Razvojna kombinirana u€na pot v ¢asovnem okviru 4. mesecev obsega 7. pomembnih
dopolnjujocih se podrodij, h katerim pristopamo na razli¢cne metodoloske nacine.

VSEBINE

Kick off - v dvournem uvodnem srecanju bomo predstavili strukturo celotnega programa in metodologijo
dela kombiniranega ucenja ter opredelili pripravljalno nalogo za prvo pomembno podrogje.

1. Podrocje: Razumevanje procesa razvoja vaSega posla
a. Priprava na delavnisko sreanje: 3 interaktivni e-u¢ni moduli (neto ¢as 4 ure):
*  Whatis company strategy?
* Determining your marketing strategy
Building your strategy at the business level
b. Delavnisko srecanje (neto ¢as 8 ur)
*  Pregled znacilnosti uspeSnega poslovanja na trgu v razli¢nih branzah in industrijah
(segmentirano na tip prodaje), posrednidtvo kot eden temeljnih prodajnih kanalov (kako
izbrati pravo obliko zastopanja na trgu, kako izbrati pravega partnerja in na¢in dela z njim)

2. Podrocje: Osnove nacrtovanja prodaje kot podlaga za pripravo trznega plana
a. Priprava na delavnisko srecanje: 2 interaktivna e-u¢na modula (neto ¢as 2,5 ure):
* Katere dimenzije delovanja vplivajo na kreiranje rezultata - RAC Concept
* Upravljanje spleta kupcev kot temelja zagotavljanja rezultata - Managing your platform
b. Delavnisko srecanje (neto ¢as 8 ur)
* Pregled temeljnih uporabnih prodajnih konceptov, ki so osnova za izdelavo trZznega plana
ter racunalniska simulacija vpliva trznih aktivnostinarast rezultata

3. Podrodje: Prvikontakti s trgom - kako kvalitativno oceniti potrebe trga pred popravki
produkta

a. Priprava na delavnisko srecanje: 4 interaktivni e-u¢ni moduli (neto ¢as 5 ur):
* Understanding your customers
* Discovering your client's need and motivations
* Thekey principles of communication
* ldentify the different styles of communication

b. Delavnisko srecanje (neto ¢as 8 ur)
* Kakoizvestikvalitativno oceno trga

c. Podelavniskaimplementacijska naloga - izdelava lastnega vprasalnika za intervju
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Razvoj prvih sporoctil za prodajo - marketinska sporoctila
Priprava na delavnisko sre¢anje: 7 interaktivnih e-u¢nih modulov (neto ¢as 10 ur):
* Value creation and strategy
* Analising market dynamics
*  Choosing the correct market positioning for your product
* Mastering Swot analysis
*  Create your marketingplan
* Using argumentation effectively
Delavnigko srecanje (neto ¢as 8 ur)
» Kako pravilno pozicionirati vase podjetje, kako pozicionirati vas produkt, kako razviti
ucinkovito prodajno argumentacijo

Bistvo u€inkovite prodajne komunikacije - prodaja potrebe trgu ali prodaja
produkta
Priprava na delavnisko sre&anje: 3 interaktivni e-u¢ni moduli (neto &as 4 ure):
* Thedifference between need selling and product selling
* Projekcijska prodaja
* Svetovalnaprodaja
Delavniko srecanje (neto ¢as 8 ur)
* Kako pravilno pozicionirati vaSe podjetje, kako pozicionirati vas produkt, kako razviti
ucinkovito prodajno argumentacijo

Poslovna simulacija financne rasti podjetja
Priprava na delavnisko sre&anje: 3 interaktivni e-u¢ni moduli (neto &as 4 ure):
* Introduction to finance
*  Whatis anincome statement
*  Whatis abalance sheet
Delavniko srecanje (neto ¢as 8 ur)
* Poslovna racunalniska simulacija s podro¢ja finan¢nih znanj, v kateri boste na financnih
izkazih videli pravilnost svojih poslovnih odloCitev pri vodenju podjetja

Izdelava popolnoma prilagojenega poslovnega nacrta

Glede na podano strukturo in orodja poslovnega nacrta, boste implementirali vsa pridobljena
znanja in jih zdruZili v vas trZni plan. Za razliko od t.i. »Upravljanja na osnovi upanja«, bo vas trzni
plan dobil realne okvirje.

V pomoc kjerkolina vasi u¢ni poti, imate na razpolago 2 uri individualnega coachinga. Lahko

ga koristite v sklepni fazi za podporo izdelave trZznega plana ali pa kjerkoli vmes v postopku
kvantificiranja in kvalificiranja vasega posla.

NALOZBA:

1.800 € + DDV (v enkratnem znesku) Priiava
1.850 € + DDV (v primeru placila v petih delih J k

1.
2.

t.j. 650 € ob prijavi in 4 obroki po 300 € + DDV)



http://www.mercuri-int.si/startup-poslovni-bootcamp

Mercuri International je v svetu vodilna svetovalno treninSka druzba na podrocju prodajne
uspesnosti. Z ve€ kot 50 leti izkuSenj in razvoja lastnega »know-how«-a pomagamo podjetjem
Globalno in lokalno sodelujemo s podjetji vseh velikosti in iz vseh gospodarskih dejavnosti. V
mednarodnem merilu uspesno sodelujemo s podjetji, kot so Siemens, Hewlett Packard, Philips,
Samsung in Maersk, na domacem trgu pa tako z velikimi (Po3ta Slovenije, NLB, Iskraemeco,
Danfoss Trata, ZavarovalnicaTriglav) kot shitrorastocimipodjetji(Plastika Skaza, Instrumentation
Technologies, Nektar Natura, LPKF Laser & Electronics).

Uporabljamo preverjene metodologije in pedagogiko.

% Konzultanti, ki imajo mocno last-
no zaledje v prodaji, skupaj z vami,
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